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休闲零食行业
解决方案



行业痛点
分析

商品品类多，货品有效期难管理，畅销品、滞销品分不清1

批发零售报价不同，无法一客一价，活动期无法快速出活动价2

商品下单，货物配送不便，无法及时跟踪物流3

库存成本核算不准确、运营费用核算不清晰4

客户多，往来欠款收款管理麻烦，信用难管理5

成本统计、商品分析不方便，客户拜访周期长，易流失6



解决方案

根据商品类型、品种，设置商品分类管理；

使用批次、保质期管理，过期和临期商品追踪，

结合“保质期预警”管控商品品质；

商品分析，统计畅销品、滞销品方便及时更新

商品，清理库存。

1.商品品类多，货品有效期难管理，畅
销品、滞销品分不清



解决方案

零售客户：线上线下，使用零售价、会员价价

格；

批发客户：利用价格等级1/2/3……多级价格，

定义终端的批发价；

活动价：促销中心，支持设置商品活动方式、

活动优惠价。

2.批发零售报价不同，无法一客一价，
活动期无法快速出活动价



解决方案

线上商城订货，可选多种送货、取货方式，支持线上线下实时跟踪物流信息

3.商品下单，货物配送不便，无法及时跟踪物流

自提 同城 快递



解决方案

库存设置、成本报表，统计核算商品收入、出入库成本、费用支出，更准确核算商品利润

4.库存成本核算不准确、运营费用核算不清晰



解决方案

用往来账本对账管理、欠款信用预警管理，协助用户理清往来账款，防范企业坏账

5.客户多，往来欠款收款管理麻烦，信用难管理



解决方案

系统自动出具经营分析报表，经营统计、客户经营分析，企业经营一手掌握，及时回放客户

6.成本统计、商品分析、客户经营关系维护


