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家具五金行业
解决方案



家具五金
痛点分析

商品种类数量繁杂、统计不清容易造成积压和缺货1

需要对产品的质量进行跟踪，溯源2

定制家具尺寸规格不同、定制类商品统计麻烦3

日常销售订单统计麻烦、经营利润核算不清晰4

家具订单错发漏发问题多、送货安装日期不确定5

如何构建线上店铺，打通线上线下成为新的破局之路6



解决方案

解决方案：好生意软件提供商品档案设置分类,

商品现存量查询，智能补货，库存商品上下限

预警功能。

1.商品档案设置分类，按照品牌、商品属性设置

2.PC端查询库存状况表 ：可以按照商品分类查

询，了解分类下的商品库存情况

3.移动端库存查询表

4.同时可以根据查询方案的不同，设置不同的查

询分组维度，产生不同的统计结果。

1.1 商品种类数量繁杂、统计不清容易
造成积压和缺货



解决方案

5.根据商品设置的最高库存和最低库存，与当前

库存量最对比，如果高于最高库存或低于最低

库存时，软件会给出预警提示和通知。

① 首先在基础信息-商品档案中设置好库存预

警的标准，即最高库存和最低库存。

② 当库存现存量低于最低库存或是高于最高

库存时，系统预警中可以查到预警信息，同时

消息提示中也有预警信息。

1.2 商品种类数量繁杂、统计不清容易
造成积压和缺货



解决方案

好生意通过项目管理来解决此问题。一张销售订单一个项目编号，根据这张订单产生的采购订单，采购入库单，生产过程中的组装单，

其他出入库单，及相关的应收应付单据都使用同一个项目编号，这样，可以非常迅速且准确的找到问题的症结所在。

2.需要对产品的质量进行跟踪，溯源



解决方案

同一种商品，有多种型号，品类等等特点，需

要设置多规格属性区分。

1.系统管理-选项，设置“商品属性”

基础信息-商品属性，维护属性档案

2.商品档案，勾选商品属性及属性明细档案

还可以按照不同商品规格设置不同商品价格。

3.定制家具尺寸规格不同、定制类商品
统计麻烦



解决方案

解决思路：

1.销货订单设置发货日期和安装日期（配送上门日期）。

2.安装日期，通过自定义项来设置，选择日期类型。

3.可以通过销售订单历史，查询发货日期，安装日期，快递单号等信息。

4.家具订单错发漏发问题多、送货安装日期不确定



解决方案

解决思路：

1.销售订单执行表，在销售管理-销售报表-销售

订单执行表中，根据相应条件找到对应报表数

据，报表中可以体现所查询数据的销售订单数

量，金额，已经发货执行的数量金额，以及未

发货和执行的数量金额。

2.通过销售订单的单据历程可以查看后续单据操

作，包括销货单的发货操作，收款核销操作，

并可以联查到具体单据查看明细。

5.1 日常销售订单统计麻烦、经营利润
核算不清晰



解决方案

解决思路：

1、商品毛利分析表：统计某段时间里销售金额

高或毛利高的top商品。

2、销售毛利分析表：按部门来汇总统计，各个

部门在某段时间里销售的毛利、现金折扣金额、

销售费用、净利润、净利率。支持按净利润、

或毛利或销售金额来排序，这样分析出销售表

现较好的部门。

5.2 日常销售订单统计麻烦、经营利润
核算不清晰



解决方案

解决思路：

企业都有老客户的微信或者电话，再借助好生意旺铺提供的工具，企业可以快速让老客户使用旺铺下单。

1.好生意提供了批量短信邀请客户的功能，只要有客户的手机号，客户收到短信后，即可访问旺铺下单；

2.好生意提供企业专属海报，企业员工可将海报通过微信分享给老客户，客户注册即可使用旺铺；

3.好生意支持全员推广，给每个企业提供专属二维码，开展全员线上营销；

4.好生意旺铺销货单带有旺铺二维码，老客户随时可以扫码复购。

6.如何构建属于自己的线上店铺，打通线上线下成为五金行业新的破局之路
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